Golfstrom Webinar

Mietkauf fGr unabhdngige Fachfirmen

www.golfstrom.solar



Der Solarmarkt 2024/2025

Viele Firmen am Markt kénnen ihren Kunden inzwischen auch Miet- und Ratenkaufmodelle anbieten.
Vergangenes Jahr wurde etwa jede 3te verbaute Anlage in Deutschland finanziert.
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Uber Golfstrom

Unsere Mission

Keine PV-Anlage
scheitertan der

Finanzierung

Unser Angebot

Das Solar-Mietmodell
fir unabhéngige

Fachfirmen

Unser Selbstverstdndnis
Wir sind im

HTeamFachhandwerk




Miet-Solaranlagen fiir eure Kunden

EINFACH - SICHER -+ FLEXIBEL

Wir bieten euch das beste und fairste Mietmodell am Markt!

Erst mieten, jederzeit kaufen.



Miet-Solaranlagen fiir eure Kunden

VORTEILE +
FUR EURE KUNDEN

Keine Vorabinvestition

Euer Kunde hat flr eure Anlage keine
Investions- und Instandhaltungskosten

Vollgarantie und Rund-Um-Sorglos

Euer Kunde erhdlt Uber uns eine Servicegarantie
mit Teileaustausch Uber gesamte Laufzeit

Flexible Kaufoption

Euer Kunde kann auch mit dem Mietkauf
jederzeit die Erwerbsoption ziehen

VORZUGE
FUR EUER UNTERNEHMEN

30% mehr Kunden

Ihr erreicht bis zu 30% mehr Kunden
mit euren Solarangeboten

Mdégliche weitere Provision

Ihr kénnt bei jedem Projekt eine Provision
in H6he von 2% far euch wahlen

Serviceauftrdge

lhr erhaltet wéhrend der Laufzeit weitere
Service- und Wartungsauftrage



Komplette Freiheit bei Preis und Komponenten

Komponentenwahl

PV-Anlage, Speicher, Wallbox und Elektroinstallation kénnen mitfinanziert werden
Unsere Whitelist beinhaltet alle Tier 1 = Hersteller, die im deutschen Markt aktiv sind
Bei Anderungen in der Planung kénnt ihr das erstellte Mietangebot fur den Kunden nochmal anpassen

Preisgestaltung

Die Mieth6he bemisst sich nach eurem Angebotpreis, den Komponenten und der Héhe der gewdhlten
Provision
Monatliche Miethéhe, Restwertabelle und Wert des Service werden transparent ausgewiesen

Beispiele fur verschiedene Anlagengréf3en

7 kwp 10 kwp 15 kwp
mit Speicher mit Speicher mit Speicher
Mtl. Rate ab 140€ ab 180€ ab 220€

(Stand Januar 2025)
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Wie entsteht der Mietpreis?

Ruckbaurtcklage

Versicherung 2% i
o Angebotspreis
4% .
Fachbetrieb
Wartungskosten (Tilgung)

5% 40%

Garantiekosten

(speicher/WR)
14%

Zinskosten Bank
30% Golfstrom Service-
Gebuhr

5%

>

Die Finanzierungskosten entsprechen den
Konditionen der KfW
(Programm 270)

Bankfinanzierungen sind fur Endkunden
oftmals teurer

(vgl. aktuelle Solarkredite)

Euer Fachbetrieb erhdlt fur alle Projekte die

kinftigen Service- und Wartungsauftrége



Einfacher Prozess in der Praxis

lhr ladet euer Angebot hoch
und wdhlt den Bautermin + ggf. Provision

Mietoption wird erstelit
automatisch durch unsere Software

Ihr legt eurem Kunden das
Angebot vor Plattform zur Erstellung von

und er wahlt den Mietkauf Mletangeboten

Planung und Bautermin
wird durch euch bestatigt

Kunde erhdlt Mietvertrag
durch uns zugesandt, digital oder postalisch



Freigabe des Projekts
nach Ablauf der Widerrufsfrist

Teilzahlung bei
Lieferung der DC-
Komponenten

Automatisierter digitaler Prozess

Installation der Anlage
wie im Angebot geplant

Anmeldung und Inbetriecbnahme
durch euch als Fachbetrieb

Priifung der Dokumentation
Im Anschluss wird die Abschlusszahlung
freigegeben und ggf. die Provision ausbezahlt

Start der Mietlaufzeit
nach Beginn des Anlagenbetriebs




Wie sieht der Kundenkontakt aus?

Solar-Fachbetrieb

Kundenkontakt und Installation
durch eure Fachfirma

Anlagenverkauf an Golfstrom
zum festgelegten Angebotspreis

Mietverhdltnis und Zahlungsabwicklung
zwischen Kunde und Golfstrom




Nutzungsgebuhr unserer Plattform

‘l .hi-

200€
pro Quartal* Of

*0e

pro Quartal

Voller Zugang zur Plattform

far Administratoren und beliebig viele User
(Vertriebsmitarbeiter, Innendienst, etc.)

Unlimitierte Anzahl an erstellten Mietangeboten

Far alle Angebote kann ohne Einschrdnkungen ein Finanzierungs-
bzw. Mietangebot erstellt werden

Support bei der Betreuung eurer Mitarbeiter

Dauerhafte UnterstUtzung fur eure Vertriebs-Mitarbeiter mit
Hotline, Beratung, uvm.

Marketing- und Vertriebsmaterial

Mit eurem Branding, Flyer, Rollup, Sharepics und vieles
mehr fUr euren AulRenauftritt und weitere Leads

..wenn eure User und Mitarbeiter

mindestens 5 Installationsangebote auf die Plattform hochladen



Auf einen Blick

Faires Mietmodell Wenig Aufwand
Fachbetriebe bieten Kunden Rundum-Sorglos Einfache digitale Lésung, auf
sowohl Kauf als auch Miete mit Golfstrom Ubernimmt Finanzierung, Wunsch in die Prozesse der

flexibler Preisgestaltung Betriebe integrierbar

Vertragsmanagement, Service und

Versicherung



Uns kontaktieren

In einem persoénlichen Gesprdch erkldren wir euch alle Details, damit ihr euch
auf der Plattform listen lassen kénnt.

Schaut dazu unter untem stehenden Link in unseren Kalender und bucht einen
kurzen Termin — wir freuen uns auf euch!

Hier klicken und Kalender einsehen

https.//meetings-eu1.hubspot.com/meetings/christian-zellmer/golfstrom-kennenlernen

Christian Zellmer
Partnerbetreuer

T: 089693113840
E: partnerbetreuung@golfstrom.solar
W: www.golfstrom.solar
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